瑞讯RWA真实资产数字化项目介绍资料
一、为什么现在要关注真实资产数字化？
大家有没有一个很明显的感觉：
这几年，钱是不是越来越难赚了？
以前经济快速发展的阶段，开店、做生意、建工厂、买房，只要赶上一个好的行业或者机会，发展的空间都比较大。
但是发展到今天，我们会发现：
房子已经很多了，
工厂已经很多了，
企业已经很多了，
商场、道路、能源、基础设施也已经积累了很多。
所以今天这个社会，并不是没有资产。
恰恰相反，
我们已经积累了大量真实资产。
接下来越来越重要的问题，就不只是：
还能创造多少新的资产？
而是：
已经存在这么多资产，怎么让它们发挥更大的价值？
说得大白话一点：
以前重点解决的是：
“东西够不够多。”
接下来还要解决：
“已经有这么多东西，怎么用得更好。”
这就是为什么现在经常会听到：
数字经济、数字化转型、盘活存量、提高资产效率。
而真实资产数字化，就是其中一个值得关注的发展方向。

二、为什么很多资产值钱，却不好流通？
举一个最简单的例子。
一个老板有一家价值5000万元的工厂。
你说他有没有资产？
当然有。
但是今天让他马上拿出5000万元现金，
他可能根本拿不出来。
因为这些钱都在：
厂房里面，
设备里面，
土地里面，
订单里面，
应收账款里面。
所以有一句话非常重要：
有资产，不代表有现金；有价值，也不代表马上可以流动。
现实世界里面，大量资产都有类似的问题。
东西很值钱，
但是交易起来比较慢，
拆分起来比较难，
融资过程也比较复杂。
所以未来金融市场一个很重要的问题就是：
怎么让真实资产更容易被确认、更容易管理，也更有效率地流动。

三、什么是真实资产数字化？
真实资产数字化，说得简单一点就是：
先有真实资产，再把资产对应的权益、收益、交易记录和管理方式逐步数字化。
比如：
· 房地产
· 债券
· 黄金
· 基金
· 企业应收账款
· 能源项目
· 基础设施
· 其他具有真实价值的资产
这些东西本来就存在于现实世界。
数字化并不是凭空创造价值。
而是希望通过数字技术，让这些真实资产变得：
更容易登记，
更容易管理，
更容易验证，
更容易交易，
更容易连接更大的市场。

四、RWA到底是什么？
RWA英文叫：
Real World Assets
中文就是：
现实世界资产。
大家可以把RWA简单理解成：
把现实世界中真正有价值的资产，通过合规、可验证的方式，把相关权益逐步数字化。
这里最重要的一句话就是：
先有真实资产，再有数字化。
所以真正的RWA，和单纯发行一个虚拟币是两种不同的逻辑。
真正的RWA首先要问：
资产在哪里？
资产是谁的？
到底值多少钱？
有没有负债？
有没有抵押？
谁负责审核？
谁负责托管？
数字化以后到底代表什么权利？
最后有没有真正的市场？
如果这些基础问题都说不清楚，
就不能因为名字里面写了“RWA”，就认为它一定是真正的真实资产数字化。

五、为什么资产数字化会越来越重要？
大家回头看过去几十年金融的发展，就很好理解。
以前买东西主要用现金。
后来有银行卡。
再后来有支付宝、微信支付。
现在很多人出门甚至都不带现金。
但是大家注意：
人民币并没有消失。
100元还是100元。
变化的是什么？
是：
钱的流动方式。
以前100元要把现金交到别人手里。
现在手机点一下，
钱就过去了。
所以数字化并没有改变钱本身的价值，
它改变的是：
流动效率。

那么下一步呢？
既然钱可以数字化，
金融市场自然会继续研究：
资产能不能也进一步数字化？
以前解决的是：
支付数字化。
现在越来越多人研究的是：
资产登记数字化、交易数字化、结算数字化。
未来有可能逐步形成这样一种金融体系：
钱是数字化的，
资产权益也是数字化的，
交易是数字化的，
结算也是数字化的。
这样整个金融市场的效率就有机会进一步提高。

六、从经济发展的角度怎么理解？
过去几十年，我们一个非常重要的发展方向，就是不断创造新的实体资产。
比如：
建工厂，
盖房子，
修高速公路，
发展企业，
建设基础设施。
以前没有，我们就把它建出来。
所以过去一个很重要的关键词叫：
创造增量。
但是当资产越来越多以后，
下一阶段越来越重要的问题就是：
盘活存量。
什么意思？
以前想的是：
“我还能再建什么？”
现在还要想：
“已经有这么多东西了，怎么让它发挥更大的价值？”
所以未来的发展，并不是不要实体经济。
恰恰相反。
实体资产才是基础。
数字技术真正要解决的，是怎么帮助这些真实资产：
管理得更好，
使用效率更高，
信息更加透明，
交易更加方便，
资源匹配更加高效。
这才是真实资产数字化真正有价值的地方。

七、瑞讯在整个过程中主要做什么？
了解完RWA以后，
大家最关心的问题就是：
那瑞讯到底是干什么的？
按照瑞讯RWA整个项目的定位，
瑞讯不是简单去创造一个数字货币。
真正希望做的是：
连接真实资产和数字化市场。
可以用四句话来理解：
找资产、审资产、定规则、建市场。

1. 找资产
现实世界里面有大量真实资产。
但是并不是所有资产都适合进入RWA市场。
所以第一步就是筛选：
什么资产是真实存在的？
什么资产真正具有价值？
什么资产权属清楚？
什么资产适合进入数字化市场？
所以不是随便找一个东西，
包装一下就叫RWA。

2. 审资产
这是整个RWA体系里面非常重要的一步。
因为RWA最核心的两个字就是：
真实。
一项资产说自己值1亿元，
不能因为项目方说值1亿元，
我们就认为它真的值1亿元。
还要看：
资产到底在哪里？
到底属于谁？
产权是不是清楚？
有没有负债？
有没有抵押？
价值是不是合理？
有没有相关资料可以核验？
所以瑞讯所强调的逻辑就是：
没有真实资产，就没有真正的RWA。
技术再先进，
如果后面没有真实价值支撑，
都没有意义。

3. 定规则
资产进入市场以后，
还不能直接拿出来交易。
还要解决：
怎么参与？
怎么交易？
权益怎么算？
风险怎么控制？
出现问题以后怎么处理？
各方分别负责什么？
所以真正成熟的RWA市场，
不仅需要资产，
还需要：
明确的规则和风险管理体系。

4. 建市场
有资产，
有技术，
有规则，
是不是就够了？
还不够。
如果没有用户，
没有合作方，
没有人了解，
没有人参与，
资产依然很难真正形成流动。
所以瑞讯希望逐步连接：
资产方、平台、合作机构、市场和用户。
最终形成一个能够长期发展的：
真实资产数字化生态。

八、普通人为什么要了解RWA？
很多人都会问：
这种事情跟普通人有什么关系？
其实任何一个新的行业刚开始发展的时候，
大多数人都是不了解的。
支付宝刚出来的时候，
很多人不会用。
网购刚出现的时候，
很多人不敢在网上买东西。
智能手机刚出现的时候，
也有人觉得没有必要。
但随着整个市场不断发展，
越早开始学习和了解的人，
往往越容易看懂：
这个行业到底在做什么，
未来可能往哪里发展，
机会在哪里，
风险又在哪里。
所以普通人现在接触RWA，
第一件事情并不是要求你马上做什么。
而是：
先学习，先了解。

九、普通人参与瑞讯，可以做什么？
普通人不需要一开始就懂金融，
更不需要一开始就懂区块链。
可以一步一步来。

第一步：学习RWA
先把最基础的问题搞懂：
RWA是什么？
真实资产为什么要数字化？
RWA和虚拟货币有什么区别？
一项资产为什么要审核？
怎么看资产是不是真的？
怎么看风险？
所以第一步不是做多复杂的事情。
而是：
先把这个行业看懂。

第二步：了解瑞讯
理解RWA以后，
再去了解：
瑞讯为什么要做真实资产数字化？
瑞讯负责哪些环节？
为什么要找资产？
为什么要审资产？
为什么要定规则？
为什么要建设市场？
这个时候你就不再是：
别人说什么，你就听什么。
而是开始有自己的理解和判断。

第三步：参与学习和生态
随着了解越来越深入，
可以逐步参与：
会议学习，
项目活动，
社区交流，
市场培训，
运营中心相关活动，
生态建设。
从一个：
旁观者
慢慢变成：
真正的参与者。

第四步：分享
当你自己了解这个方向，
也认可这个方向以后，
就可以把自己学到的知识分享给身边愿意了解的人。
这里并不是要求每个人都成为专业讲师。
你真正需要做的第一件事情其实很简单：
把愿意了解的人连接进来。
自己不会讲？
可以看资料。
讲不清楚？
可以听会议。
想进一步了解？
可以由团队继续讲解。
所以普通参与者最开始承担的作用，
其实就是：
连接和分享。

第五步：团队发展
一个人能够影响的人始终有限。
但是团队不一样。
可能最开始只有：
3个人，
5个人，
10个人。
随着大家不断学习、分享，
慢慢发展到：
几十个人，
上百个人。
真正有价值的团队，
不是单纯追求人数。
而是：
让团队里面更多的人真正理解RWA，理解瑞讯，能够继续学习和分享。
这样才能从：
一个人了解
发展成：
一群人共同了解和参与。

第六步：参与本地市场和生态建设
当团队逐渐成熟，
当地参与用户逐渐增加以后，
参与方式就不只是线上学习和分享。
还可以逐步参与：
本地用户服务，
团队培训，
市场活动，
社区建设，
运营中心相关工作，
项目宣传，
本地生态发展。
所以普通人的成长路径可以理解成：
学习者
↓ # 参与者 ↓ # 分享者 ↓ # 团队组织者 ↓ # 市场建设者 ↓ # 生态参与者
不是要求一个人第一天什么都会。
而是：
一步一步参与，一步一步成长。

十、普通人参与进来的价值在哪里？
1. 提前建立对新行业的认知
RWA和真实资产数字化仍然处在不断发展的阶段。
目前还有很多人连RWA是什么都不知道。
所以第一层价值就是：
提前学习和建立认知。

2. 学会怎么看资产和项目
学习以后，
至少能够慢慢知道：
怎么看资产，
怎么看权属，
怎么看风险，
怎么看平台，
怎么看规则。
以后再接触所谓RWA项目，
就不会只听别人宣传。

3. 参与市场和生态建设
普通人并不一定只能以投资者的身份参与。
还可以参与：
学习，
分享，
推广，
团队建设，
社区建设，
本地市场服务，
生态建设。
参与方式可以越来越丰富。

4. 建立自己的团队
如果愿意长期投入时间，
可以慢慢建立自己的学习和市场团队。
从：
个人参与
逐步变成：
团队参与。

5. 参与长期生态发展
随着未来：
线上平台，
项目团队，
市场用户，
运营中心，
真实资产，
合作机构
逐步连接起来，
普通人能够参与的环节也可能越来越丰富。
至于具体推广奖励、活动奖励、分红政策以及相关权益，
都应该：
以公司当期正式公布的规则和实际达成条件为准。
不能把还没有确定的未来结果，
当成固定收益或者确定承诺。

十一、怎么看一个RWA项目是不是真的？
大家以后判断一个RWA项目，
不要只看宣传做得好不好。
真正应该问的是：
公司能不能查？
公司主体和基本信息是否能够核实。
资产能不能验？
背后的真实资产到底存不存在。
权属能不能查？
资产到底属于谁？
有没有债务和抵押？
规则能不能看？
参与规则、交易规则和风控规则是不是清楚。
资料能不能核？
相关合同、资产资料、审计、托管等信息能不能进一步核实。
服务能不能落地？
是不是有真正的团队长期提供服务。
所以真正的真实性，
不是靠一句：
“相信我们。”
而是应该：
能看、能查、能核、能验证。

十二、怎么用一句话理解瑞讯？
如果有人问：
瑞讯到底是干什么的？
可以很简单地告诉他：
瑞讯希望连接真实资产和数字化市场，通过找资产、审资产、定规则、建市场，再结合平台、团队和市场服务，让更多普通人能够学习、了解并参与真实资产数字化的发展。

十三、普通人到底怎么参与？
如果有人问：
我一个普通人能做什么？
就告诉他：
不需要一开始懂得很多。
可以从最简单的开始：
先学习
↓ # 再了解 ↓ # 再参与 ↓ # 再分享 ↓ # 再发展团队 ↓ # 最后参与市场和生态建设
整个过程都是一步一步来的。

十四、整个发展逻辑怎么理解？
大家可以把过去到未来的发展简单理解成四个阶段。
第一阶段：实体资产发展
大量建设：
工厂、房地产、企业、道路、能源和基础设施。
解决的是：
有没有资产。

第二阶段：支付数字化
银行卡、网银、支付宝、微信支付不断发展。
解决的是：
钱怎么更加方便地流动。

第三阶段：产业数字化
企业管理、生产、物流、订单和数据不断数字化。
解决的是：
企业怎么运行得更加高效。

第四阶段：资产数字化
金融市场开始进一步探索：
真实资产的权益怎么通过数字技术实现更高效的登记、管理、交易和结算。
这就是RWA值得大家关注的重要原因。

十五、最后总结
过去几十年，
我们解决的是：
怎么创造更多真实资产。
现在越来越重要的问题是：
怎么让已经存在的真实资产发挥更大的价值。
互联网改变的是：
信息怎么流动。
移动支付改变的是：
钱怎么流动。
而RWA正在探索的是：
真实资产的权益以后怎么更加高效地流动。
瑞讯希望做的，
就是：
找资产、审资产、定规则、建市场。
把：
真实资产、数字技术、市场和用户
逐步连接起来，
共同建设真实资产数字化生态。
对于普通人来说，
最重要的不是第一天就成为金融专家。
而是：
先看懂这个方向，
再学习这个行业，
再了解瑞讯，
再开始参与和分享，
再逐步发展自己的团队和市场。
最后从一个什么都不了解的普通人，
一步一步成为：
真实资产数字化生态的参与者和建设者。
一句话总结
以前互联网改变信息的流动，移动支付改变资金的流动；而RWA正在探索的，是让真实资产的权益也进入数字化时代。瑞讯希望做的，就是连接真实资产和数字市场，让更多普通人能够从学习开始，一步一步参与到这个新的市场生态当中。
